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Obiettivo Vendita

Giuseppe Scalise

Incontriamo Giuseppe Scalise
a Milano mentre, in visita all’i-
stallazione PRE/FABujuos df
Andrea Castrignano in Via
Adige 11 (vedi pag. 53), stia-
mo guardando con attenzio-
ne il filmato sulle varie fasi di
realizzazione dell’istallazione
stessa.... «Potremmo chiede-
re a Castrignano se, come lo
scorso anno, ¢i fa condividere
questo filmato sul Media Feed
di MateriaiCasa.com... E un
po' lungo per I web, ma &
molto interessante nell'illu-

Tile ltalia: - Ma lavorate co-
stantemente per Castrigna-
no?

Giuseppe Scalise: "Mio pa-
dre e stato attivo per oltre 30
anni nel settore edile qui a Mi-
lano pol, nel 2009, io ho fon-
dato la Scalise Costruzioni
specializzandomi in interventi
a 360°, forniamo al cliente una
abitazione “chiavi in mano":
dallimpiantistica alla fornitura
del materiali di finitura e alla
lorc posa in opera. Sempre
nel 2009, a pochl mesi dall’'av-
vio della mia attivita, ho avuto
Il piacere e la fortuna di incon-
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strare le varie fasi dei lavori e
magari potremo dividerlo in
“pillole”...». E a quel punto che
si awicina Giuseppe Scalise e
commenta: «Rappresento una
delle imprese partner che ha
realizzato questo progetto,
abbiamo partecipato sia al
montaggio delle partl struttu-
rall della casa sia all’'esecuzio-
ne delle finiture, in Interno e in
esterno»

E cosi & iniziata la nostra chiac-
chierata:

trare Andrea Castrignano ed
ho iniziato a collaborare con
lui in occasione di una delle
puntate della trasmissione
Cambio Casa-Cambio Vita in
onda su La5. Da allora la colla-
borazione & divenuta una co-
stante.”

Tile Italia: - Ma ora lavorate in
esclusiva per Caslrignano? -
G. Scalise: “Non abblamo
una collaborazione in esclusi-
va, ma partecipiamo sempre
con molto piacere e dedizio-
ne alla realizzazione dei suoci
bellissimi progetti.

Lavoriamo anche con altri in-

Scalise Costruzion!
Andrea Castrignano
2 NonN solo
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terior designer e studi di pro-
gettazione che hanno impa-
rato ad apprezzare la com-
pletezza dei nostri servizi,
Ora, poi, ¢i stiamo muovendo
direttamente verso quella
clientela privata che ha biso-
gno di affidarsi ad un unico
fornitore in grado di garantire
la totalita del lavoro.

A questo scopo abblamo de-
ciso di realizzare, e la stiamo
inaugurando proprio in questi
giorni di Fuorisalone, una pic-
cola sala mostra.”

Tile Italia: - Perché questa
decisione? -

G. Scalise: "Perché con la
nostra organizzazione dei la-
vori siamo in grado di offrire la
massima garanzia finale e
questa & una esigenza vera-
mente molto sentita in quella
fascla della clientela che ri-
chiede lavori eseguiti a regola
d'arte ed un unico fornitore in
grado di offrirgli una seria ga-
ranzia decennale.

Peraltrc noi, oltre a fornire
servizi di progettazione e co-

struzione/ristrutturazione, sia-
mo anche fornitori di servizi di
manutenzione per vari con-
domini”

Tile Italia: - Come siete orga-
nizzati con la mano d'opera
qualificata? -

G. Scalise: "Disponiamo di
un fedele e qualificato perso-
nale assunto e collaboriamo
ogni giorno con artigiani e
professionisti di fiducia quali:
tecnici, elettricisti, idraulici,
fabbri, parquettisti, piastrelli-
sti, resinatori e molti altri.
Slamo in grado di seguire tut-
te le varie fasi di costruzione o
di ristrutturazione di un immo-
blle: posslamo costruire le
mura e il manto di copertura,
accuparci dell'architettura e
del design interno, fornire e
posare gli implanti ed i mate-
riali di rifinitura.... E alla fine
consegnare le chiavi dell'abi-
tazione, finita e pronta all'u-
30."

Tile ltalia: - Quali i costi per
un servizio cosi completo? -
G. Scalise: “A livello di costi
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slamo in linea con il mercato
di riferimento con il vantaggio
assoluto, per il cliente, di ave-
re un unico referente e re-
sponsabile a garanzia del la-
voro eseguito.”

Tile ltalia: - Avete curato di-
rettamente anche il lavoro di
recupero dei locall ora adiblti
a sala mostra? -

G. Scalise: "Si certamente,
abblamo provveduto a tutto
noi, dalla progettazione degli
spazi e degll impianti, al'ese-
cuzione di ogni singola parte
dello showroom, compreso il
soppalco e la relativa scala.
Cosi, quando entrano i clienti,
hanno subito modo di vedere
una nostra “realizzazione”.
Certo che in questi giorni la vi-
cinanza con la splendida istal-
lazione di PRE/FABuluos ci fa-
cillta moltissimo il contatto
con una guantita di addetti ai
lavor...

Andrea Castrignanc & vera-
mente un richiamo importan-
te nel mondo del designer di
interni ed & per noi una fortu-
na aver trovato una location
proprio di fronte alla sua sede
di Via Adige 11...

La nostra showroom & pro-
prio dalla parte opposta della
strada, al civico 6, volete veni-
re a vederla? Anzi, perché
non venite sabato prossimo,
8 aprile, alla festa di inaugura-
zione?"

Tile Italia: - Veniamo ora vo-
lentieri, sabalto saremo gia ri-
entrate in sede, ma grazie
dell'invito. -

Alcune aziende
commercializzate

Arbal, Villeroy & Boch, Buzzi &
Buzzi, Flaminia, K8 radiatori,
Bongia, Mirage, Rigo Marmi,
Ceramica Rondine, Vallelunga,
Vasco, Galassia, Sonos, Netatmo,
Fap.
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